Allbound = combo de
Contenu + Outreach

DOUr acquérir + de clients

Antoine Blanchys

- - Mentor CEO
Mﬂl"dl B JUI"Et Romain Quéchon

11:00 - 12:00 (OEST) Expert Growth & IA
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QU'ATTENDEZ-
Playground VOUS DE CETTE
MASTERCLASS ?

by “% LGM
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Romain QUECHON

JE CONSTRUIS DES SYSTEMES D'ACQUISITION DE LEADS
B2B PERFORMANTS AVEC IA ET AUTOMATION | +320
CLIENTS, AVIS 5/5

Founder @The World of Al
Expert Growth Marketing B2B, |A, Automation
Fondateur - The World of Al

Ex-Head of Growth x2 (Wojo, Agorize)
Ex-Startup Accelerator Manager (Paris & Silicon Valley)
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see.. THE WORLD OF Al

Ju vaide & génédrer entre § & 20 RDVs qualifiés par semaine en automatique avec A et les Automatisations. En savoir plug &

1 THE WORLD OF Al Lie Boatcamp Growth { L& | Automation i@ Tuto Growth Hacking

LATEST

» pharow THE WORLD OF Al 6

Générer des leads en
automatique avec L'lA @&

e 4

Flavien Reviriego Remain Quechon
Grovth Pharow Expart Growth B28 & 1A

b e grace al'la
s
v o N

a ﬁ Comment optimiser son activité de freelance

Comment connecter Mistral Al avec Google
Sheets grice ason APl 7

Automatise 100% ta prospection avec
Airtable & Pharow / 50% de réponses

En ih et 2min, on a partagé nos meilleures stratégies et systémes de

prospection 100% automatisées aves |A. Resultatl : +50% de réponses,

et jusqu'a 72% de retour positif £ On était +250 participants en live
avec des retours excellents des participants | GENERE 5 A 10 RDVS
PROSPECTS / SEMAIME AVEC

Comment je détecte les levées de fonds en
temps réel, 100% automatique

Comment créer un bot scraper Google +
nettoyer [ classifier [ enrichir les données

1K
F- ....
rf-':?‘- 3

10k inscrits



Je suis un spécialiste des exponentielles !

Nous vous faisons arriver ici » es meilleurs@b%

4

Antoine Blanchys 4

Business Growth Mentor & CEO | Digital Transformation..
';Business Strategy & Motivation France inkedi G ’ C,est diffiCile !

Top 50 Creators
BUSINESS STRATEGY & MOTIVATION - FRANCE
Favikon
October 18, 2024 ‘A
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Dirigeants :
Regagnez votre vie et multipliez vos 3 actifs !

Actif Systéme \

Nous vous faisons arriver ici LeS meilleurs/‘i 5%

of \

o0Oo
C’est difficile !
N

Actif Clients Actif Dirigeant \ /
\ A AN
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COMMENT GENERER DES LEADS
QUALIFIES B2B EN 2025 ?
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RDV AVEC UN PROSPECT

CONSCIENCE DU PROBLEME
+

CONFIANCE
(CONSTRUITE GRACE A L'AUTORITE)



NIVEAU DE CONSCIENCE DE VOTRE CIBLE i3 THE WORLD OF Al

NON CONSCIENT DU PROBLEME
valeur éducative
CONSCIENT DU PROBLEME

valeur activable
CONSCIENT DE LA
SOLUTION
S _ CONSCIENT DE VOTRE
valeur orientée conversion SOLUTION
(use case, social proof)
PRET A PASSER A
L’ACTION &




CONSTRUIRE UNE AUTORITE SUR SON
MARCHE / NICHE

CREER DE LA CONFIANCE

ETRE “DANS LA TETE," DE VOS PROSPECTS
LORSQUE LE BESOIN EMERGE (TOP OF MIND)



Les fondations : modele d’empathie

converser.
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L’ALLBOUND



STRATEGIE ALLBOUND i THE WORLD OF Al

PROSPECTION CREATION DE CONTENU / POSTS
(OUTBOUND) (INBOUND)

CREER DE L’AUTORITE
SUR SA NICHE

GENERER DES
LEADS QUALIFIES &

FUNNEL DE VENTE
SALES FUNNEL
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POURQUOI
PERFORME EN 2025 |
2026 ?
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UN PROSPECT DOIT ETRE
EXPOSE A MINIMA

POUR AVOIR CONFIANCE ET
CONVERTIR



CONSTRUIRE SON AUTORITE AVEC i THE WORLD OF Al
L’ALLBOUND

DECLENCHER
UN RDV

X

STRATEGIE PROSPECTION CLASSIQUE

Pl

COLD EMAILING

DECLENCHER

—>

STRATEGIE ALLBOUND Q UN RDV

X3 POSTS

EMAILING
NURTURING



STRATEGIE ALLBOUND
FOCUS SUR L'INBOUND



C’EST QUOI L’ALLBOUND ? i THE WORLD OF Al

CREATION DE CONTENU
(INBOUND)

PROSPECTION
(OUTBOUND)

<

CREER DE L’AUTORITE
SUR SA NICHE

GENERER DES

LEADS QUALIFIES &

FUNNEL DE VENTE
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L’OBJECTIF DE LA CREATION
DE CONTENUS SUR LINKEDIN

(= STRATEGIE)



Autorite, crédibilite

leviers A’'EBITDA

pour plus de marge et de résultats !

CROISSANCE DU CHIFFR
D'AFFAIRES @
1. Différencier 'offre - Go2Zmarket EFFICACITE OPERATIONNELLE

efficace
2. Augmenter l'acquisition de clients
3.Elargir & d’autres marchés et
d'autres produits (attention au

BFR)
OPTIMISATION DES COUTS

3.Optimiser la chaine
1. Prioriser et rationnaliser

1. Accélérer les process clés (Lean
et/ou Automatisation)
Z2.Réduire les gaspillages.

d'approvisionnement
4. Réduire les stocks
l'organisation
2.Négocier avec les fournisseurs. . .

/ STRATEGIE DE PRIX \..f
=

1. Adopter pricing dynamigque et
Z.Créer de nouveaux services avec

cross-sell systématisé.

INNOVATION ET
TRANSFORMATION DIGITALE

FIDELISATION DE LA II(ZZLIEI*«lTELE

1.Politique Qualité d

2.Aprés-vente et accompagnement
client.
3.Systémes de fidélité et/ou CRM.

PARTENARIATS STRATEGIQUE

1. Alliances commerclales GIE /

1.L'innovation pour se différencier

2.Le digital pour plus de canal de
vente, de proximité et dg_ 1 ,
SEervices. - -

AR

- " " Plus d'infographies sur
“Transformez votre entreprise en 4 mois”. ap d

www.antoineblanchys .com

— /) Principes pour scaler
et performer

@ Donner de I'espace au lieu
de controler

Apprendre a vous faire confiance.
Ecoutez. Partagez ensemble les
principales décisions.

© Etre orienté client

~dl
Liez le travail du jour le jour @ un objectif plus
grand : @ des clients plus satisfaits.

e Construire des systéemes, pas des héros

Les héros s'épuisent. Construire ensemble les process
structurants : acquisition clients, administratifs, recrutements....

@ Développer vos talents: problem solving

Identifiez les problémes et défis a résoudre.
Priorisez puis structurez le problem solving.
Déecidez des actions précises : un calendrier et un responsable.

@ Tester vite pour apprendre vite et bien

Donnez toute sa chance a essais / erreurs.
Decidez puis exécutez vite et avec discipline.

@ simplifier et améliorer en continu

Une obsession : simplifier votre vie et celle de votre
equipe. Et aussi celle des clients.

o SETC I [T MDe la co-construction

Clarifier votre mission, vos objectifs et les problémes a résoudre.
Votre équipe vous donnera le “comment y arriver.”

“pccélérez votre croissance en 4 mois” 6 Bl diogEaphies S d
K www.antoineblanchys .com




Autorite, opinions

Le management, c’est fini !

On ne parlera plus de

management.

“Transformez votre entreprise en 4 mois”.

Plus d'infographies sur

‘¥ www.antoineblanchys .com

04

Ce qui m’a permis de sauver 3

entreprises en crise : |

la stratégie Lean.
C’est la seule stratégie qui s’intéresse

a comment les gens pensent.

- . Plus d'infographies sur
“Transformez votre entreprise en 4 mois”. : L gk
3 www.antoineblanchys .com



AUTORITE i35 THE WORLD OF Al

DEMONTRER SON EXPERTISE
_|_

APPORT DE VALEUR A SON

AUDIENCE DIFFERENT
_|_

REGULARITE



L’OBJECTIF DE LA CREATION DE i THE WORLD OF Al
CONTENUS SUR LINKEDIN

e Compréhension fine de son audience,

prospects et clients (problémes, frustrations) < Audience Réseaux sociaux : Linkedin,
. ... Instagram, Tik-Tok, YouTube
e Définition de sa proposition de valeur

o Deéfinition de ses produits/services | (=(inconnu)

Création de contenu pour il

apporter de la valeur et créer | PI"OSpeCtS | Lead magnet : e-book, livre
, . . blanc, paywall, etc

de l'autorité sur son marche /

niche ('_ COHI‘IU)

l

Renforcer la confiance dans I'expertise

et la capacité a répondre aux LEAD >
problemes de sa cible

v
Calendly

~QUALIFIE @

v
Passage a I'acte d’achat




UN BON SYSTEME DE CREATION DE i#3: THE WORLD OF Al
CONTENUS SUR LINKEDIN

e Avoir des idées de contenus différentes
e Noter et centraliser ces idées de contenus

e Créer les contenus sur differents formats et différentes plateformes
o YouTube => tourner, monter et diffuser la vidéo
o Linkedln => posts Linkedln sous différents formats (texte, carrousel,
etc) et angles (storytelling, guide, liste d’outils)
o Blog & lead magnet => rédiger les contenus qui apportent de la
valeur
e Recycler intelligemment les contenus pour ne pas s’epuiser
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“Jutilise I'lA pour géneérer 50 posts LinkedIln en 2min”

“J'utilise ma bibliotheque de 2000 prompts”

TOUT LE MONDE X
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IL FAUT CREER UN SYSTEME DE
CREATION DE CONTENU
DIFFERENT AVEC L’IA



i3: THE WORLD OF Al

QUELLE EST VOTRE APPROCHE
DIFFERENCIANTE ?

A = Vous :
e recherche e Vvotre couleur perso
e structure et resume e VOS Vvaleurs

e redige e Un style reconnaissable



STRATEGIE ALLBOUND
FOCUS SUR L'OUTBOUND



C’EST QUOI L’ALLBOUND ? i THE WORLD OF Al

CREATION DE CONTENUS
(INBOUND)

PROSPECTION
(OUTBOUND)

(REER DE L’AUTORITE
SUR SA NICHE

GENERER DES
LEADS QUALIFIES &

FUNNEL DE VENTE
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OBJECTIF & STRATEGIES DE PROSPECTION

APPROCHER LA BONNE PERSONNE
-+

APPROCHER AU BON MOMENT
-+

APPROCHER AVEC LE BON CONTENU

AUGMENTER LES PERFORMANCE DES CAMPAGNES DE
PROSPECTION
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ON SE CONCENTRE
SUR LES SIGNAUX
D’'ENGAGEMENT !
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LES SIGNAUX D’ENGAGEMENT

VISITE SUR MON FOLLOW MA PAGE FOLLOW MA PAGE
PROFIL LINKEDIN ENTREPRISE LINKEDIN  ENTREPRISE LINKEDIN

LIKES SUR POSTS
SIGNAUX LINKEDIN (LES MIENS ! RECHERCHE
EXTERNES OU CONCURRENTS) LINKEDIN STANDARD

COMMENTAIRES SUR POSTS

LINKEDIN (LES MIENS OU > Airtable < RECHERCHE
CONCURRENTS) . SALES NAVIGATOR

SIGNAUX INSCRIPTION INSCRIPTION LEAD VISITE LANDING
INTERNES NEWSLETTER MAGNET PAGE
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SYSTEME ALLBOUND - FOCUS OUTBOUND

@ fffffffffffff — (A clay— Pmigity.io

nkea
) pharow / 'bj
SSrmene= 1 hake Airtable

©MN La Growth
=8 Machine
«—> @ Evaboot /
@ WAALAXY \
. Iemlust>o@ dropcontact
Linked @

zapie

MagicPost_
ﬁ
.- RedactA

Google
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DEMO

>y
Airtable

/$
"

in




LES FEATURES LGM UTILISEES

e LINKEDIN INTENT DATA
« CHAT MODE
e REVIEW BEFORE SENDING

W La Growth
2 Machine
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LES RESULTATS GENERES GRACE
A LA STRATEGIE ALLBOUND



+4,5 MILLIONS DE VUES

: THE WORLD OF Al

+29 000 ABONNES

SUR LINKEDIN PAR AN

5 Romain QUECHON a publié ceci - 11 mois

\\‘ Ok, j'avoue, je déteste les réunions
— g Mais maintenant j'automatise tout grice a I'lA : retranscription et
;;;I compte rendu inclus ... Lvair plus

6 345 commentaires

U0 5611

£ Romain QUECHON a publié ceci - 9 mois

l.\\‘ haitriser ChatGPT avec Excel & Google Sheets est un vral "game

,—-""' + ﬂ changer" en entreprise
| Alors j'al créé le guide ultime avec 7 cas d'usage et tutos ult _.voir plus

CUO 2268

1863 commentaires

£ Romain QUECHON a publié ceci - 10 maois
Lire & analyser de gros PDFs, c'est galére...
+ @ = Mais maintenant avec I'lA, tout est possible %
Lvoir plus

CU0O 422

495 commentaires

+» 2106174

Impressions

» 786 386

Imprassions

» 133 823

Impressions

SUR MON PROFIL LINKEDIN PAR AN

m Q. Recherche I‘

Accuel

Statistiques Posts Audience

24569 ©

Mombre total d'abonnés

Nouveaux abonnés ©

Les 365 derniers jours ~

]
An
Heseau

s

Offres d'e

® 2 @

mplol Messagene MNotifications Vous »

Gk ‘

vendredi, 2 juin 2023

Mouveaux abonnés 43256 a BBYTG % jour précédent(e)

Acc

Poa -

. ‘L L

any 24 mars 23 mai 22 juil

Les données quotidiennes sont enregistrées en heure UTC

20 sept,




i3: THE WORLD OF Al

RESULTATS EN PROSPECTION

CAMPAGNES DE PROSPECTION
AUTOMATISEES A +50% DE REPONSES

JUSQU’A

~* Dharview 1§ Chonnels Srotistics . Aofion Delads f= Acwiuimy e e
% DE LEADS INTERESSES
(erepial infarmatsna 7 2 0
) Romain QUECHON ;_ A Swwed: 15 o, 2004 ‘H“I:} (T Rr.EY # Edil ciam Er
1 304~ o » g
I karnels Sativtcy Action Detaily b= Activity




e

24 MOV
£ Romain QUECHON @ - 17:20
Hella Atef ;)

j'ail wu que tu te renseignes pas mal sur ma formation
Growth [ |A [ Automation (merci & mes systémes pour
I'info = /)

Je peux t'aider 7 1)

Salut romain, Top le systéme c'est full auto ol le
messages ast manuel ?

ont a déja fait un meet ensemble je t'avais acheté
I'automatisation make Leboncoin. Finalement ¢'est
devenu un SAS ( Voice immao ) mais trés différent de
I'automatisation de base

Possible d'avair le programme de |la formation ? De
maniére precise sans spoiler 7

FParce que tu montres comment mettre en place le
systéme avec lequel tu viens de me contacter
identifier les visiteurs d'un site avoir Lear LinkedIn elle
est contacter par exemple . A moins que ce soit pas
mon adresse IP lorsgue je me suis inscrit & une
newsletter

¢ GEN

e T e

de bout en bout. Aucun tiers, pas méme
WhatsApp, ne peut les lire ou les écouter.
En savoir plus

Hello wst Romain
QUEC :). J'ai vu que tu te
renseignes pas mal sur la formation

Growth [ 1A [ Automation (merci a
mes systémes pour I'info # )

4:53 w

Tu cherches plus d'infos dessus ?

14:53 &
Hello !
Yes carrement
& > e
»

0:47 18:27 &
Je suis en congés jusqu'a lundi.
On peut s'en reparler & ce moment
|é ? "'I '\Z
Merci pour les infos c'est top ™

= ©

Avec plaisir, yes bien sur 5.5

+ @ @@ 9

<es: THE WORLD OF Al

RESULTATS EN PROSPECTION

e

MERLCREDI
£ Romain QUECHON [ - 18:49
Hello Adrien :)

Merci pour I'invitation ! EtJ'al vu que tu te renseignes
pas mal sur mon programme Growth /1A [ Automation
(merci 8 mes systémes pour l'info = )

Je peux t'aider 7 ;)

Oui, honnétement trop fort ce gue tu as mis en place

La qualite de ce que tu proposes est top

Je regardais un peu tes formations/coaching

£ Romain QUECHON [ - 15:52
Haha merci bcp &
Ok top

Tu voudrais plutét un format ou tu es 100% autonome
2

Ou du coaching avec moi 7




BAS DE FUNNEL & CLOSING

448 RDV PROSPECTS

SUR 1 AN EN SOLO

Analyse @

Ewvénemenis HC R &nt
[E 365 der | = Fil
IwilN
Evénements créés fJ Eviénements terminas ()

448

+238 (+113.3 %)

388

+268 (+223,3 %)

Tendance des dvenemants termines ()

Evénements replanifies ) Evénements annulés ()

15 50

+3 (+25 %) AB (-23,1%)

Répartition des événements par durde () fi

Violumss da I'ésdnomant
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POUR ALLER PLUS LOIN...



POUR ALLER PLUS LOIN...

NIVEAU 2 -
SYSTEME ALLBOUND “DONE FOR YOU”

NIVEAU 1 -
SYSTEME ALLBOUND 100% AUTONOME




Allbound = combo de
Contenu + Outreach

DOUr acquérir + de clients

Antoine Blanchys

- - Mentor CEO
Mﬂl"dl B JUI"Et Romain Quéchon

11:00 - 12:00 (OEST) Expert Growth & IA



