


Le cold outreach est devenu compliqué

😤 Sur-sollicitation

💬 Non personnalisation

🔎 Manque de contexte



LinkedIn
🎯 Objectif : 
Utiliser la visibilité du profil pour générer un flux continu de leads qualifiés.

⚙ Approche : 
Publier du contenu pertinent pour la cible.
Créer des séquences automatisées et adaptées aux signaux d’intention.

💥 Impact : Des rdv qualifiés avec des leads qui vous connaissent déjà.



Stratégie de contenu 

Step #1

1 post/semaine minimum 

30 réactions / publication minimum

Des interactions qualifiées



Step #2

 
Identifier
Scorer
Contacter

Export des leads 👉



 
- Identifier
- Scorer
- Contacter

Export des leads



Step #3

 
Personnalisation de l’approche

Message “humain”

Nurturing

Séquence automatisée



Participants des Salons
🎯 Objectif : 
Transformer les contacts collectés lors d'événements en leads qualifiés.

⚙ Approche : 
Centraliser les contacts pris lors des salons
Enrichir et envoyer dans des séquences automatisées

💥 Impact : Des rdv qualifiés avec des leads avec qui vous déjà échangé.



Collecter les leadsStep #1



Séquence de Follow UpStep #2



Recrutement
🎯 Objectif : 
Identifier des entreprises en demande de services ou en besoin de personnel.

⚙ Approche : 
Créer un flux continu de postes pertinents dans les secteurs ciblés.
Collecter les informations des décideurs associés.

💥 Impact : Contacter des entreprises ayant une forte intention d’achat.



Identifier les offres 
d’emploi

Step #1

Mantiks.io



Collecter les décideursStep #2



Prise de contactStep #3



Conclusion

😃 Capter les signaux d’intention

🏆 Collecter et scorer les leads

💬 Personnaliser l’approche



👋 Welcome to the new ones!

Test La Growth Machine for free

during 1 month (vs 15 days!) 🎁

Test La Growth Machine 1 month Join Playground for Free

👋 Be part of the community!

Ask all your questions about Growth, Sales, 

Marketing and be more visible as an 

expert!


